Garantir son financement et se prémunir contre les

risques liés a I'exportation.
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https://berdugometoudi.fr/

En tant qu'entrepreneur qui réussit sur son marche
national, 1l est important de considérer 1'expansion a
I'étranger, notamment en Europe.

Votre modele commercial peut souvent étre duplicable
dans d'autres pays, offrant ainsi de nouvelles
opportunités de croissance et de developpement pour
votre entreprise.

Pour faciliter cette expansion, il existe de nombreux
outils et ressources disponibles, notamment l'assurance
prospection proposeée par BPI France.

Cette assurance permet de couvrir les risques li¢s a la
prospection de nouveaux marcheés a 1'étranger, facilitant
ainsi la démarche d'implantation dans de nouveaux pays.



Profil des entreprises éligibles

Entreprises francaises de tous secteurs (hors négoce international)
Chiffre d’affaires inférieur a 500 M€
Bilan de 12 mois minimum publi¢
Produits et/ou services déja commercialises

Modalités de I’ Assurance Prospection

Prise en charge d'une partie des frais de prospection

non amortis par les ventes
Avance versee sous forme d'une avance
Remboursement composé d'un remboursement forfaitaire
minimum de 30% et d'un remboursement complémentaire sur la
base du chiffre d'affaires réalise dans les pays visés
Avance systématique de 50 % de I'aide a la signature du contrat

Processus de remboursement
Remboursement forfaitaire minimum de 30%

Remboursement complémentaire sur la base du chiffre d'affaires
réalis¢ dans les pays vises
Prise en charge par I’Etat s1 le succes n’est pas avére
Solde versé dans le déla1 maximum de la période de prospection,
sur la base d’un Etat Récapitulatif des Dépenses Eligibles

(ERDE)



De plus, I'équipe IBS de notre cabinet, composce
d'Hémal et de Steve, ainsi que le réseau SBC
Global Alliance, sont la pour accompagner les
entrepreneurs dans leur développement

international.

Leur expertise et leur réseau de partenaires
peuvent etre des atouts précieux pour reussir sur
les marchés étrangers.

International Business Services
www.berdugometoudi.fr


https://www.linkedin.com/in/hemal-gandhi-969354209/
https://www.linkedin.com/in/steve-metoudi-2708012/

